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ENTREVISTA A MIQUEL CAMPS, presidente de Pimec Joves Empresaris

“No podemos permitir que quien

lo hace bien no salga adelante”

NiSlUR B0GAIO .

erente de ln em-
presa de instala-
ciones homdnima
-la fundd su bis-
abuelo hace més
de un siglo; la actual es ya la cuar-
ta generacion—-, Miquel Camps
preside desde 2012 la seccién de
jovenes empresarios de Pimec. Y
su discurso se resume en una sola
idea: “Yo no sé si el emprendedor
nace o se hace; pero, si lo hay, de-
bemos hacer que no se pierda®.

2Qué esta cambiando en la for-
ma de emprender?

Los jovenes empresarios de se-
gunda generacion -o de tercera,
o de cuarta. - tienen la necesidad |
de hacer algo que sus padres nun-
ca necesitaron: diversificar y ex-

‘ ‘ Los jovenes se ven
obligados a hacer cosas
que sus padres nunca

necesitaron: diversificar

y exportar ,, :

portar. No porque los padres Jo hi-
ciesen mal ~en su momento eran
modelos de éxito-, sino porque |
hoy, en un mundo global ¥ punto
com, la situacién obliga a actuar
de otra forma. Nuestro compe-
tidor estd aqui 0 en la otra punta
del mundo. Y a veces no basta con
tener un buen producto: debes
saber comercializarlo, darselo al
cliente de la forma en que lo quie-
re consumir. Las tendencias cam-
bian de manera constante, asi que ‘
hay que ser muy abiertos, parn ver
qué pasa en Nuestro entorno.

¢Cuiles son los principales obs- |
ticulos a los que se enfrentan?
En parte son similares a los de 1a
empresa constituida. Aunque a
veces se acentiian. El primeroes |
la morosidad. Hace mucho dafio
al joven empresario. Y, como s0-
ciedad, no podemos permitirnos
que alguien que hace bien su tra-
bajo no salga adelante por moti-
VOS§ que no sean estrictamente
empresariales. Eso estd pasando.

Mis problemas.

La buroeracia. Cuando tienes la |
idea, las ganns y empiezas a tener
clientes, el hecho de tener que de-
dicar mucho tiempo al papeleo, a

pedir licencias... No nos lo pode-
mos permitir: Hay que encontrar
herramientas para que ese nifio
que quiere empezar a jugar pue-
da hacerlo. Sin que se haga dafio
y sin que haga dafio a nadie; pero
que pueda empezar. Y la legisla-
¢idn no ayuda. La presion fiscal
es muy dura: los auténomos en-
seguida tienen que pagar cerca de
300 euros, aungue los primeros
meses tal vez no ingresen el 100%
de sus posibilidades —estan fideli-
zando a los clientes~. Por eso hay.
quien se lo piensa dos veces.

iTienen demandas concretas?
En breve presentaremos un libro
blanco, en cuya elaboracién han
participado cerca de LOOO jove-
nes empresarios de Catalunya,
con demandas a la Administra-

“ Para los jovenes
emprendedores, |a
financiacion no es un
problema: no existe,
simplemente ,,

cracia, infraestructuras.. Cual-
quier ayuda es buena, pero hay
que entender que el joven empre-
sario no s como la venta de un
coche, que se incentiva durante
unos meses: lo nuestro es a largo
plazo. Hay gue destinar recursos
a hacer que ¢l negocio sea viable:

Hibl de la financiacio
La financiacion para los jove-
nes no es un problema: no exis-

cidn en muteria de morosidad,
presion fiscal, educacion, buro-

te, simpll . Cuesta mucho.
Hasta los dos afios no puedes
acceder a un triste renting de una

EMPRENDEDOR
Camp, en la sode de la
patronal en Barceiona
SIS CAMALONCA

fotocopiadora de 80 euros al mes.
sHacemos las fotocopias en ln
empresa de nuestro padre, enton-
ces? Y, al final, tampoco es justo
que solo Jos que tienen recursos
familiares puedan salir adelante.
Entiendo que el sistema bancario
tiene que hacer su negocio, pero,
st estamos de acuerdo en que la
emprendeduria es clave, hay que
buscar formulas para detectar lo
que es bueno y acompaitarlo.

2Es distinto emprender de cero
y seguir la tradicion familiar?

Es diferente la empresa producti-
vatradicional de la start-up teeno-
légica. Pero estamos encontrando
sinergias entre ellas. Los que em-
piczan de cero, eso si, es mas fcil |
que no prosperen: ¢l 80% de los |
emprendedores de EE. UUL que |
fracasan tienen la posibilidad de
intentarlo de nuevo y aqui no lle-

gamos al 20%. Tenemos un siste-
mit agresivo hacia el fracaso. Alli
usan la palabra foil, fallo. Aqui,
fracasamos; es mds grive.

Pero emprender parece facil..,
Emprender no es ficil ~ningin
oficio lo es~, pero es verdad que
se puso de moda. “Los empren-
dedores nos tienen que sacar de
la crisis”, decian. Y no: los em-
prendedores tienen que estar ahi,
sobrevivir, ojali haya muchos;
pero hay que ayudarles para que
saguen buenos proyectos viables.
Tampoco podemos hacer que
todo el mundo capitalice el paro
¥y monte un negocio. Hay ciertas
nociones que hay que tener.

&Hay vida mds alld de las ‘start-
up’ tecnologicas?

Ojali salgan muches Twitter ¥
Facebook, Y que sean catalanes!
Pero no debemos centrarnos
solo en eso. Hay que valorar a
quienes no saldremos nunca en
el diario, pero ¢reamos empleo v
ayudamas a que el pais prospere.
Aunque 1 esos sectores tradicio-
nales también les toca innovar.

Un consejo para emprender.
Que te guste Jo que haces, sabes
vivir con la incertidumbre -si ne-
cesitas estabilidad, no te metas a
emprendedor- y entender que no
solo debes tener un buen produc-
to: debes saber venderlo, cobrar,
financiar.,. Cerrar ¢l circulo.



